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National Hospital Sales Manager Schweiz (m/w/d)

Bereit, mit uns den Schweizer Pharma-Markt zu pragen und echte Partnerschaften aufzubauen?
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Herausforderung _. Ihre Benefits
bieten wir: Das bringen Sie mit: = bei uns:
» Hauptaufgabe: « Fachlich: = 000
o Preisverhandlungen mit Spitalapothekern, o Bachelor oder vergleichbare Qualifikation @ Sicherer, unbefristeter
Einkaufsgemeinschaften und Entscheidern o SHQA-Zertifikat von Vorteil % % Arbeitsplatz
o Betreuung von Key Accounts und Einkaufsgemeinschaften o Langjahrige Key Account-Erfahrung mit
o Aufbau Iafngfristiger Be.ziehungen zu Stakeholdemn | N.etzwerk in Spitalapotheken und D:@ 13 Monatsgehélter
o Aufbau eines Informationsnetzwerks fur Einkaufsgruppen ‘
Einkaufsgemeinschaften, Apotheker und Entscheider ' o Fundierte Kenntnisse des Schweizer L
e L Bonus- bzw.
o |dentifizierung und Priorisierung von Absatzchancen Pharma-Marktes i L
o Entwicklung von Angeboten und Business Planen fur \ o Verhandlungssicher in Franzdsisch und i Pramienzahlungen
Einkaufsgruppen und Spitalapotheken (inkl. Offerten, Englisch |
Rahmenvertrage, Konditionsverhandlungen) 1 Unfall- und Kranken-
o Markt- und Wettbewerbsanalysen « Personlich: i taggeldversicherung
o Enge Zusammenarbeit mit AuBen- und Innendienstdienst o Fahrerlaubnis und sicherer Umgang mit MS '
I o Administrative Aufgaben (u. a. Gebietsanalysen, CRM) l Office und CRM
o Strikte Einhaltung von Vorschriften und Compliance-Richtlinien o Verkaufstalent mit Abschlussstarke T@?’f Altersvorsorge

o Reisebereitschaft und starke
» Weiterer Support: Kommunikationsfahigkeiten
o Produktprasentationen und Organisation von arztlichen Verantwortungsbewusstsein
Fortbildungen und Lernbereitschaft
o Kommerzielle Gesprache mit HCPs Teamplayer
o Projektarbeit
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